
◆本社オフィスリニューアル
◆２０２３年 広島マツダ優秀特約店表彰式◆１０６期ＣＳ取り組みテーマ ◆ＣＸ－６０試乗キャラバン

◆ポータルサイト『ＭＡＤＯ』をオープン

HAPPYHAPPY  S P E C H I G H ER



　昨年１２月１１日（月）、本社オフィスが “ヒロマツシティ” をイメージした遊びごころのあるデザインに
生まれ変わりました。コミュニケーションの活性化を目的に、フリーアドレスを採用しています。

　フリーアドレス導入を活かすために、“毎日同じ席には座らない” というルールが設けられています。本社で
働く社員からは、「フリーアドレスになって、他部署の人とのコミュニケーションが増えた」「来社された取引
先のお客様からお褒めの言葉をいただいた」など、早速リニューアルの効果を実感する声が寄せられています。

本社オフィスリニューアル本社オフィスリニューアル

人々の交通（交流）を活発に
開けた街のように、パブリックでオープンなデザイン
道路 → 車を彷彿とする通路動線のデザイン
新しく、ワクワクする

raffic
　レイアウトコンセプト

TOWN

楽しく・自由で・生き生きとした「街」をオフィスに表現しています
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　石内山田店で１月２２日（月）、西条店で１月２９日（月）・２月２日（金）、計３回にわたりＣＸ－６０試乗キャラ
バンが開催されました。
　試乗コースは各店舗の近隣にて設定し、座学で品質改善状況の説明、質疑応答および試乗ガイド（体感ポイ
ント）を確認した後、ＣＸ－６０で体感試乗を実施。荒路面走行も行われ、参加者はギクシャク感や乗り心地など
改善点を体感。情報を共有し、ＣＸ－６０の魅力を再確認しました。　

CXｰ60試乗キャラバンCXｰ60試乗キャラバン

̶ 改善を体感し販売につなげる ̶

石内山田店 西条店1 22 MON 1 29 MON 2 2 FRI

座学で品質改善状況を確認

店舗近隣に試乗コースを設定

改善を体感し情報を共有しました
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　２月２日（金）、２０２３年広島マツダ優秀特約店表彰式および新年懇親会がリーガロイヤルホテル広島で開催
されました。広島マツダ優秀特約店表彰式は、広島マツダ特約店の中で年間販売台数において特に優秀な成績
を収めた優秀特約店を称えるものです。
　例年、新春の恒例行事として行われていましたが、ここ数年は新型コロナウイルスの感染拡大を受けて式典
が中止されており、今年度は２０２０年以来４年ぶりの開催となりました。
　表彰式では、松田会長挨拶に続いて広島マツダ新役員が紹介されました。続いて新車販売ダイヤモンド賞に
輝いた㈱ツモリオートをはじめとする優秀特約店の代表者が、山根社長より表彰状を授与されました。
　表彰式終了後は、新年懇親会が催され、各テーブルでなごやかに会話がはずみ、抽選会でも大変盛り上がり
ました。出席者一同親睦を深めると共に、各社ますますの発展を誓い合いました。
　

山根社長から優秀特約店への表彰状が授与されました松田会長挨拶

広島マツダ新役員の紹介・挨拶 木村執行役員が今年度の特約店取組みを発表

２０２３年 広島マツダ優秀特約店表彰式広島マツダ優秀特約店表彰式
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新車販売ダイヤモンド賞

新車販売功労賞

新車販売敢闘賞

懇親会では、テーブルごとに会話もはずみ、和やかに歓談しました

抽選会では厳島いろはペア宿泊券、お好み焼みっちゃん食事券、瀬戸内との子やのセットなどバラエティ豊かに用意しました

㈱ツモリオート　　  販売台数４６台 → ８６台

㈱ニシモト
㈱フジカワモータース
㈲ヤマナカ
㈲安田自動車整備工場
㈲池田モータース

㈱テンジンモータース
㈱江田島オート
㈲広美モータース
㈲さこだモータース
㈲安芸モータース

高見自動車工業㈲　  販売台数　９台 → ２２台

㈱ツモリオート

新車販売ダイヤモンド賞 1 社 （年間販売台数８０台以上）

販売台数 ８６台

三次マツダモータース㈱

新車販売功労賞 ２社 （年間販売台数２０台以上）

販売台数 ２９台
高見自動車工業㈲ 販売台数 ２２台

㈲桑本兄弟自動車商会

新車販売敢闘賞 ３社 （年間販売台数１０台以上）

新車販売前年度記録更新賞 ２社

販売台数　１台～９台 １０社

（２０台以上で前年オーバー）

販売台数 １４台

㈲西林モータース 販売台数 １１台

㈱藤井モータース 販売台数 １０台
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（２０２４年１月２４日入社）

（２０２４年１月２４日入社）
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● ツナギ一筋、塗装に携わって３０年
　このたび広島ＢＰセンターに配属となり、車両の塗
装を担当することになりました。前職でも全く同じ仕
事で、かれこれ３０年くらいの経験があります。前職
の会社が家業をたたまれるということで転職を余儀な
くされ、今までの経験を生かした仕事に就きたいと考
えていました。実は前職でも広島マツダの仕事を請け
ることがあり、「この会社で働けると楽しいだろう
な」と感じていました。今回の経緯は良いタイミング
だったと思っています。
　入社して訪れた本社の雰囲気には度肝を抜かれま
した。ツナギ一筋でやってきた私にとって、フリーア
ドレスという仕組みやオシャレな本社オフィスはとて
も新鮮で、この会社で働けることにワクワクし、とて
もモチベーションが上がります。
● こだわりを持って仕事に取り組みたい
　塗装の難しさは色合わせ。お客様の車をどこを直し
たのかわからないくらいのレベルで仕上げることが必
要です。難しくもありますが、一番のやりがいでもあ
ります。しっかりとこだわりを持って、お客様の大切
なお車をより良い形で直し、ご満足いただけるように
頑張っていきたいと思います。
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● まるで異世界に来た気分です！
　前職では船舶関係のポンプやタービンの製造を手掛
ける会社の下請け企業に勤務し、その前は約９年間、
自動車整備に携わっていました。当時の先輩（現在広
島マツダ勤務）に「未来のイメージができない」と転
職の相談をしていた際、広島マツダに誘っていただき
入社に至りました。
　広島マツダのイメージは車の販売と整備でしたので、
とても多くの事業を展開していることに驚きました。
本社オフィスも今までの環境と違いすぎて、まるで異
世界に来た気分です。素晴らしい会社に入社させてい
ただいたと思っています。
● 自動車検査員資格の取得に挑戦したい
　整備の仕事に関してはブランクもあり、難しいとこ
ろや壁に当たるところもありますが、再スタートとい
う気持ちで挑戦し、しっかり勉強していきたいと思っ
ています。
　当面の目標としては、自動車検査員資格の取得に挑
戦したいと考えています。周囲の皆さんと早く打ち解
けて会社に貢献できるように頑張ります！
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勉強しっかり

広島マツダ
実は昔から

に
入りたかった！

して
挑戦したい！
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（２０２４年２月１日入社）
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スキルを伸ばして

していきたい！
成長

● 初めての広島。たくさん知っていきたい！
　前職は東京の信用金庫に勤務し、融資関係や営業に
携わっていました。今回結婚を機に広島へ来ることに
なりました。まだ引っ越したばかりで実感はありませ
んが、広島は初めてなので、これからたくさん知って
いきたいと思います。
　広島といえばマツダというイメージが大きかったこ
とと、地域密着・地域に根差した企業というところに
魅力を感じ「ここで働きたい」と志望しました。前職
の信用金庫も地域密着の企業でしたので、共通点も感
じました。
● これまでの経験を活かし、役立てるように
　本社オフィスは、前職の環境とは大きく違って本当
に自由度が高くて雰囲気も良く、自分のモチベーショ
ンにもつながります。まずは仕事をひとつひとつ覚え
て、採用していただいた以上、皆さんの業務を少しで
も減らせるように努力を続けていきたいと思います。
　これまで培ってきた経験や資格を今後に活かすと共
に、もっと自分のスキルも伸ばし、成長し役立てるよ
うに頑張ります！
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MAZDA  NEWS

MAZDA6 Sports Appearance（SEDAN） ソウルレッドクリスタルメタリック

「MAZDA6」国内向けモデルの販売を終了
　マツダ㈱は、フラッグシップモデル「MAZDA６」国内向けモデルの販売を終了いたします。国内向けモデルの生
産終了時期は４月中旬を予定しています。
　「MAZDA６」は、ブランドメッセージ「Zoom-Zoom」を象徴し、ブランド DNA を１００% 体現するミッドサイズカー
として、２００２年５月に初代アテンザが誕生。以降２度のフルモデルチェンジを行い、クルマの普遍的かつ本質的
な価値を追求し、一貫して「走る歓び」を体現し続けてきました。
　なお、注文が４月までの生産台数に達した時点で、受注も終了となります。 
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第３回 内 定 者 研 修
TEAM24　FRIENDSHIP MISSION!!

入社式、入社後のスケジュールなどについて
業務連絡が行われました

本社オフィス見学
グループワークでは営業職・整備職ごとにテーマ
が出され、活発な論議を交わしました

　２月３日（土）、２０２４年度入社の第３回内定者研修が幟町本社で行われました。

　はじめに入社前準備や入社式、入社後のスケジュール等について業務連絡が行われました。続いて行われた

グループワークでは、ＣＳ研修グループの宅見さんと

サービス研修グループの畑中さんも参加。営業職・整

備職ごとにテーマが出され、活発な論議を交わして意

見をまとめ、共有・発表しました。

　グループワークに続き、このたびリニューアルした

本社オフィスも見学しました。研修終了後は懇親会が

開催され、同期との絆を深める一日となりました。

DREAM TEAM 2024
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　入社後、最初に宇品本店に配属され、その後海田店に
異動となりました。今年で５年目になりますが、新人時
代にはたくさんの失敗がありました。そんな時、しっか
り叱ってくださった先輩や上司には今でも感謝してい
ます。成功したときには褒めてもらえるので、自分のこ
とを見てくれているんだなと感じられて嬉しかったです。
　現在の海田店では、ベテランの人が多く落ち着いた雰
囲気です。仕事も慣れてきましたが、大きなミスが起き
ないように集中しています。まだまだ勉強ばかりですが、
お客様の要望にお応えするために努力しています。
　今後は、整備だけではなく、お客様と直接やりとりし
ていく経験も大切になると考えています。フロント業務
も視野に入れて、もっと自分が成長できるように挑戦し
ていきたいと思います。
　広島マツダは親も働いていた会社なので、頑張ってい
るところを見てもらえるように取り組んでいきます！

知識を深め、貢献していきたい

お客様のご要望にお応えするために

　営業職で入社し、最初は石内山田店に配属されました。
営業の仕事は大変でしたが、店舗の雰囲気もよく貴重な
経験ができました。その後、現在の部署に異動となり２
年経ちました。
　経営支援グループは現在４人のメンバーで、とても仲
がいいです。その名の通り経営を支援する部署ですが、
仕事内容は多岐にわたります。関連会社の経理業務に携
わることもあれば、営業提案や新店舗オープンに向けた
動きなど、関係各所とのやり取りを調整することもあり
ます。様々な会社の方と接点があり、違う業種の方と関
われることで刺激も受けますし、勉強になります。
　今後の目標は、現在担当している仕事について、もっ
と知識を深めて貢献できるようになること。サポートを
していくだけではなく、将来的には各企業の経営にしっ
かりと並走し、関連会社を助けていけるようなチームに
なれるように頑張ります！

M Y  C O M M U N IM Y  C O M M U N I CA T I O NA T I O NM Y  C O M M U N I CA T I O N
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法人営業Gr

庄 原

三 次

可 部

園

西 条

広

呉

海 田

大州本店

宇品本店

庚 午

五 日 市

石内山田

福 山 東

尾道山波

特 約 店

業 売

ＣＡ比治山

そ の 他

64

17

26

5

22

12

14

20

10

14

204

20

7

2

29

135

2

370

81

10

32

4

39

7

20

36

－

27

256

17

13

5

35

116

12

419

63

17

31

5

29

12

29

27

14

20

247

17

8

3

28

131

－

406

タイタン

ＭＡＺＤＡ２

ＣＸ－３

ＣＸ－30

MＸ－30

ＭＡＺＤＡ3

ＭＡＺＤＡ6

ロードスター

ＣＸ－５

ＣＸ－60

ＣＸ－ ８

ファミリアＶ
ボンゴ／
ブローニィ

商 用 車 計

軽自動車計

他チャンネル

72

9

15

26

31

61

17

17

18

71

67

28

24

21

33

21

15

－

－
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－

546
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12

16

31
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11

10
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11
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2
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15
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14
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0
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9
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15
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16
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7
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8

9

7
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1

1

129

4

133

0

4

1

4

4

14

2

4

1

9

4

2

9

9

13

5

2

0

0

87

0

87

63％

44

80

62

100

52

53

65

56

62

54

36

71

43

109

52

47

－
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62

－

68

79％

170

81

125

56

171

70

56

－

52

80

118

54

40

83

116

17

88

0％

133

25

44

57

93

50

100

25

56

22

29

113

113

144

71

200

0

0

67

0

65

売上台数目標と実績 売上台数内訳 保険新規契約
部　　署

2024 1
2024 1

2024 1 2024 1

（単位：千円）

目標

売上
実績

前年
実績

登録
実績前年比

実績 達成率 登録車 軽自動車 その他 目標 実績 達成率

目標 実績

目標営業店 実績

目標 実績 達成率

乗　
　
　
　

用　
　
　
　

車

商　

用　

車

351,252

9,353 台 2,804 台

車検台数

点検台数

一般整備台数

外装台数

1,734 台

3,571 台

3,720 台

328 台

保証台数

無償点検台数

その他

761 台

711 台

1,332 台

区
分

区
分

直　
　
　

売

業　
　

売

そ
の
他

営業店
台数 保険新規契約

大州ユーカー
カーセブン
宇品本店
三 次
石内山田
西 条
福 山 東
呉

その他（本部）

中古車業販
グ ル ー プ

そ の 他

仕 切
スクラップ
放 出
そ の 他

39
10
6
4
4
8
6
3
0

80

32
10
5
6
14
11
9
3
1

91

8
3

　

11

3
2

　

5

191

25

125

19
38％
67

　

45

業 売 合 計

その他合計

総 合 計

16 14

16 14
312 249

216 144

乗 用 車 計

10



（　　　　　　　　　　　　　　　　）

（　　　　　　　　　　　　　　　　）

（　　　　　　　　　　　　　　　　）

1 7 2 2

1 ／7 ～ 2／ 2までの期間、見込客紹介による成約台数は3台でした。ありがとうございました。
これからも引き続き全社員が一丸となり、力を合わせて拡販につなげていきましょう。

1 20 21
実　　績

来 場 組 数
Ａ・Ｂ ホット
査 定
試 乗
成 約

224
32
58
62
39

実　　績
来 場 組 数
Ａ・Ｂ ホット
査 定
試 乗
成 約

328
47
112
84
70

実　　績
来 場 組 数
Ａ・Ｂ ホット
査 定
試 乗
成 約

297
24
69
64
83

1 13 14

1 6 7 8

実　　績
来 場 組 数
Ａ・Ｂ ホット
査 定
試 乗
成 約

256
33
59
76
57

1 27 28

自代車 両 再 生 部 部 長

新規大州本店サービスグループ課長

新規石内山田店サービスグループ
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定年退職定年退職

MAZDA NEWS

MAZDA CX-70
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丁寧に仕上げた商品をラインナップしております。 是非ご家庭で、との子やの味をご堪能ください。 
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follow us！

㈱瀬戸内との子や三次水産㈱

ご購入は
こちらから

瀬戸内との子や

如月のおすすめ商品

株式会社 瀬戸内との子や　〒���-����   広島県三次市畠敷町 ���　TEL: ����-��-����

hiromaz1058

※クーポンコードのご使用は社内報を配布している全ての皆様、およびそのご家族様のみに限ら
　せていただきます。公開は絶対にしないように固くお願いいたします。

社内報をご覧の皆様への特典

全商品２０%OFF！購入時にクーポンコード

ぜひ皆様の Instagram でご紹介＆タグ付けをよろしくお願いいたします

を入力

調理スタッフ
リスマさん

調理スタッフ
サキナさん

ふっくら食感でアジの旨味を
存分に感じられます。
一尾一尾、手作業で丁寧
な工程を施したまさに究極

のアジフライです。

キャベツの甘味を存分に活かし
つつ、トマトとブイヨンでじっくり
と漬け込んだロールキャベツ
です。国産素材にこだわった
自信のある一品です。

究極の真あじフライ

ロールキャベツ

広島産ハーブをブレンドした海塩
と国産にんにくを合わせたフレー
バーオイルとの相性が絶品。

ガーリックシュリンプ

新鮮な海の幸がたくさん入った
レストランの味わいを、ご家庭
で気軽に味わえます。

シーフードカレードリア

新鮮な広島名産の牡蠣とたま
ねぎを丁寧にソテーして、旨味
をギュッと凝縮しました。

牡蠣のリエット

自家製ベシャメルと、白ワインで
フランベした海老と、キノコ、玉葱、
天然の旨味成分の深い味わい。

エビクリームコロッケ

当日水揚げされた鮮度のいいアジを厳選

国産素材にこだわった自信のある一品
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